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CUENTAS POR COBRAR



• Financiamiento factura por factura o por cuenta de cliente
• Línea anual de crédito en USD en Cuenta Corriente, revolvente. 
• Se trata de un Crédito No Bancario por lo que puede reportarse como “proveedor” o “acreedor” en estados 
�nancieros.
• Eliminación de las cuentas por cobrar a clientes y de los complicados procedimientos de cobranza.
• Reducción del personal y controles de cobranza.
• Eliminación de pérdidas por cuentas incobrables. 
• Fondos disponibles hasta por el 100% de la venta a las 48 hora después del embarque del producto.
• Cuentas por cobrar en México a clientes domiciliados en México.
• Cuentas por cobrar derivadas de facturaciones de ventas de productos efectivamente realizadas y comple-
tadas. Ventas de servicios no cali�can.
• Elegible para sus clientes medianos que facturen al año mínimo $30 millones USD.
• Líneas de crédito individuales mínimas de US$200,000 por cada cliente – con historial sano de pagos. 
• Financiamiento en USD.
• Tasa de interés �ja promedio del 1.0% por cada 30 días del plazo de cada factura.
• Aprobación de la línea de crédito para su uso en 4-6 semanas.
• Facturación electrónica conforme a las reglas �scales mexicanas vigentes 
• Entrega de fondos de crédito en el banco que elija el cliente.
• El banco se queda con el riesgo de no pago del comprador.
• Cuando se utilizan las cuentas por cobrar como colateral asignadas en un Fideicomiso, permiten un crédito 
con liquidez adicional a su cobranza hasta por el 80% del colateral. El factoraje se complementa con un 
préstamo revolvente adicional de uso ilimitado de largo plazo en tanto se mantenga el colateral.
• Empieza a operar en 4 a 5 semanas.
• No garantía hipotecaria requerida. No se solicita garantía sobre activos �jos del acreditado.
• Sin reciprocidad en cuenta de cheques, ni administración de nómina, ni ninguna otra reciprocidad a 
cambio del crédito.

Financiamiento de Cuentas por Cobrar 
Facturación en Dólares 

Conversión de las Ventas a Crédito a Ventas de Contado
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Este esquema de �nanciación se puede 
estructurar en una variedad de formatos que 
mejor se adapten tanto al prestamista como al 
prestatario, desde la venta de facturas una por 
una, la venta de toda la facturación actual y 
futura de una cuenta de cliente, o para utilizar 
sus cuentas por cobrar (por ejemplo, pagos de 
clientes) como garantía de pago a otro crédi-
to.

LAS EMPRESAS PUEDEN INTERCAMBIAR FLUJOS DE EFECTIVO FUTUROS POR
FLUJOS DE EFECTIVO AHORA

Exportación de Cuentas por Cobrar de Exportación & Nacionales en USD

“Financiamiento de Cuentas por Cobrar”, también llamado Factoring y Forfaiting es un método de venta de 
cuentas por cobrar cobrables en 30-120 días típicos para recibir un pago del cliente, con el �n de obtener 

efectivo ahora para las operaciones de la empresa. Las cuentas por cobrar (CxC) son importes adeudados por 
los clientes por bienes y servicios que una empresa ha vendido a esos clientes.

El �nanciamiento de cuentas por cobrar tiene varios otros bene�cios, incluyendo: 

1. Opciones totales de personalización y gestión. Toma lo que necesites cuando lo necesites. 
2. Su �nanciación coincidirá con el valor real de las cuentas por cobrar. 
3. Puede esperar hasta el 100% del pago por adelantado. 
4. La decisión se basa principalmente en la solvencia de su cliente, no en el grado de la fortaleza �nanciera 
del acreditado.
5. Sus clientes generalmente no son informados de los detalles del acuerdo �nanciero. 
6. Cuando se utiliza como garantía, puede duplicar el efectivo de la �nanciación. Efectivo del crédito 
adicional más efectivo de los pagos de los clientes en 30-120 como cobros.
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